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1. Presentacion del cursol

1.1. Datos generales

Programa Executive en Compra

DENOMINACION Basada en Valor (VBP)

TIPOLOGIA Executive

DURACION 60 horas

PLAZO PARA CURSAR EL
PROGRAMA 3 meses

Practicum 12 horas

1.2. Presentacion del programa

El sistema y el mercado sanitarios estan inmersos en una profunda transformacion que
se contextualizara en los proximos anos. Un proceso en el que debe hacerse frente a retos
tan importantes como la viabilidad financiera del sistema, el impacto econdmico de
tecnologias y terapias innovadoras, y la alta competitividad y complejidad de los procesos
de compra publica sanitaria.

Para afrontar esta realidad, el modelo actual de asignacion de recursos sanitarios se ha
mostrado obsoleto y tremendamente ineficaz, por lo que es necesario acometer la
transformacion desde una Optica global que permita encontrar soluciones viables y
eficientes; tanto desde el lado de |la oferta como de la demanda.

Organizado conjuntamente con SEDISA, el programa refuerza su vocacion de excelencia
dentro del marco del Observatorio SEDISA de la Gestion Basada en Valor y constituye
una accion dirigida a formar y consolidar el conocimiento y la metodologia necesarios
para convertir en una realidad la implantacion y adaptacion de la compra basada en valor
en nuestro sistema y mercado sanitarios.
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2. Perfil del estudi

2.1. Perfil de ingreso

La transformacion y readaptacion del modelo sanitario afecta a todos los
profesionales, instituciones y empresas del sector; tanto desde el punto de vista
clinico o asistencial como desde el punto de vista de la gestion sanitaria o del
acceso al mercado.

Este curso esta dirigido a todos los profesionales sanitarios interesados en
participar en dicho proceso de transformacion, ya sea desde la perspectiva de las
administraciones sanitarias como desde las empresas u operadores econémicos
del sector.
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3. Competencias y

resultados de aprendizaje

3.1. Objetivos generales del curso

e Abordaje de los conocimientos imprescindibles para hacer frente al proceso de
transformacioén en el que se encuentra el Sistema Nacional de Salud, en base al paradigma de
la compra basada en valor.

e Dotar de las herramientas y las metodologias necesarias para disefar y participar en procesos
eficientes de compra basada en valor adaptados a nuestro sistema sanitario.

e Permitir la evaluacion econdmica de las soluciones ofertadas por la industria (evaluacion
econdmica de terapias y tecnologias).

e Aportar los conocimientos basales necesarios para la creacion de nuevos perfiles
profesionales de gran demanda.

e Crear una comunidad de expertos capaz de dinamizar la transformacién del modelo sanitario.
3.2. Valores diferenciales
e Conocimiento transformador, de alto valor anadido.

e Habilidades imprescindibles para anticipar y conocer el futuro del sistema y el mercado
sanitarios.

e Claustro formado por profesionales en ejercicio de reconocida valia y trayectoria.

* Programa basado en la Unica metodologia de compra basada en valor adaptada al modelo
sanitario espanol: el Modelo EBIV® de Lentisco.

e Formacion dirigida a la aplicacion practica de la compra basada en valor dentro del complejo
sistema sanitario espanol.
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4 Contenidos del CUrso |

4. Descripcion del plan de estudios

BLOQUE

MATERIA

HORAS

e Retos de Futuro del Sistema Nacional de Salud.
De la viabilidad a la Sostenibilidad

1.Rasgos definitorios del actual sistema sanitario publico
2.Rasgos definitorios del mercado sanitario espanol

3.Dificultades financieras del modelo sanitario actual

e Masterclass - De la viabilidad a la sostenibilidad, y viceversa

¢ Limites del modelo actual de funcién de compra publica sanitaria
1.Necesidades materiales de las organizacioes sanitarias
2.:Qué es la funcidn de compra publica sanitaria (FCPS)?

3.Fundamentos del Value Based Healthcare

e Masterclass - Reevaluacion de procesos asistenciales: el caso ADELE

¢ Reevaluacion de necesidades en el ambito sanitario. Inteligencia
competitiva y vigilancia tecnolégica

1.La gestion sanitaria basada en valor
2.Vigilancia tecnoldgica y procesos de VTIC para la reevaluacion de

necesidades en el ambito sanitario

e Masterclass - Value Based Healthcare y compra sanitaria

¢ El concepto de valor en salud

1.: Qué es valor? El conflicto entre valor y precio
2.:Qué aporta valor en la sanidad publica?

e Masterclass - Formas de medicion del valor en el &mbito sanitario
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BLOQUE MATERIA HORAS
e Innovacion Vs Valor. Innovacién y sostenibilidad
1El coste de la innovacién sanitaria: tecnologias y terapias de alto impacto
5 presupuestario 5
2.Evaluacién de la innovacidon y sostenibilidad
e Masterclass - La innovaciéon en sanidad: tecnologias y terapias
« Valory evaluacién econémica de la salud
1.:Qué es la evaluacion econémica de la salud?
6 2.Herramientas para la evaluacion econdémica de la gestidn sanitaria 4
« Masterclass - La evaluacidn econdmica como elemento central de las propuestas de
los licitadores
« El paradigma de la compra basada en valor (Value Based Procurement)
7 1.Diferencia entre resultados en salud (VBHC) y compra basada en valor (VBP) 4
« Masterclass - Compra basada en valor y transformacién del mercado sanitario
« Posibilidades reales de la compra basada en valor en nuestro modelo sanitario
8 1.Marco juridico de la funciéon de compra publica sanitaria 6
2.Compra basada en valor en la legislaciéon espafiola
« Masterclass - ; COmo se materializa la compra basada en valor?
« Aspectos practicos para la implantacién de la compra basada en valor en el SNS. De
Porter al Modelo EVIB ®
9 1.El modelo EBIV®: una solucidon de conjunto para el modelo sanitario publico 6
» Masterclass - El Modelo EBIV®
e Practicum
10 E

1.Disefo y gestion de un proceso de compra basada en valor

TOTAL HORAS PROGRAMA




5. Coordinacién

5.1. Coordinaciéon del programa

La coordinacion entre los diferentes docentes, asi como entre ellos y el alumnado es
fundamental para garantizar la adecuada consecucidn de los objetivos y adquisicion de las
competencias derivadas del curso.

Para ello, se ha establecido la figura del Director, como responsable de |la armonizacién de
contenidos y el desarrollo de la accion formativa.

Todos los cursos de Lentisco cuentan también con la figura de la Coordinacion académica,
como apoyo constante al alumnado y responsable de analizar la evolucion del curso con el
objetivo de lograr una mejora constante en la formacion impartida.

DAVID LENTISCO FLORES - Director del programa

e Director General de Lentisco Alentto Group.

¢ Co founder en Alia Intelligentia.

e Consultor en compra publica sanitaria y evaluacion
econdmica de la salud.

e Analista de inteligencia competitiva y Vvigilancia
tecnoloégica, especialmente en el ambito de Ia
inteligencia artificial.

e Correo de contacto: david.lentisco@lentisco.es

JAVIER RAMIREZ - Coordinacion Académica

e Coordinacion de Gestion Académica Escuela
Lentisco

e Director Comercial en Lentisco Alentto®.

e Consultor en estrategia de negocio y expansion
comercial.

e Formador e implantador de politicas para la ética en
los negocios.

e Correo de contacto: formacion@lentisco.es
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El profesorado del Programa Executive en Compra Basada en Valor esta formado por
profesionales de reconocida valia y amplia trayectoria en cada una de sus areas de actividad,
gue forman un equipo docente transversal y multidisciplinar con experiencia real en el

ambito de la compra sanitaria basada en valor

David Lentisco Flores

Director General de
Lentisco Alentto Group.
Co founder en Alia
Intelligentia.

Consultor en compra publica
sanitaria y evaluacion
econdmica de la salud.
Analista de inteligencia
competitiva y vigilancia
tecnoldgica, especialmente
en el ambito de la
inteligencia artificial.

david.lentisco.tutor@escuelalentisco.com

Josep M.2 Giménez Pérez

Director econdmico del
Consorci Hospitalari
de Vic.

Experto en gestion
sanitariay en compra
publica de innovaciéon en
sanidad, Con amplia
experiencia en hospitales
publicos, privados y
servicios centrales de
salud.

Jjosepmaria.gimenez.tutor@escuelalentisco.com

José Manuel Pérez Gordo

Economista - Técnico de
Gestion. Vicepresidente
Agrupacion
Sedisa Andalucia

Licenciado en Ciencias
Econémicasy
Empresariales.
Especializado en la
gestion y organizacion
sanitaria de los hospitales
con un amplio
conocimiento en el
campo.

josemanuel.perez.tutor@escuelalentisco.com

Juan José Beunza Nuin

Director Machine Learning
Health-UEM en la Universidad
Europea. Co founder en Alia
Intelligentia

Médico especialista en
Medicina Internay
Epidemiologia.

Catedratico de Salud Publica
y Director de IASalud,
Universidad Europea de
Madrid.

juanjo.beunza.tutor@escuelalentisco.com

Carlos Mur de Viu

Director del Servei de Salut
Mental, SAAS, Principat
d'Andorra.

Vocal Junta Directiva de
SEDISA.

Médico psiquiatra. Profesor
asociado en UAM y Universidad
Europea y visitante en UAH y
Harvard.

Cuenta con amplia experiencia
en direccion gerente en
hospitales, instituciones
sanitarias y administraciones
publicas.

carlos.mur.tutor@escuelalentisco.com

Carles Blanch

BN, MPH, PhD. Novartis.
Epidemiologo y
Economista
de la Salud.

Profesor asociado de la URL
yla UB.

Experto en la medicion del
impacto y de la viabilidad de
soluciones de valor.

Ha publicado mas de 15
articulos en revistas
internacionales

carles.blanch.tutor@escuelalentisco.com

Javier Colas

Presidente en
Additum Blockchain.

Director de Innovacion
en Health Care Institute
de ESADE Business&Law
School y Presidente no
ejecutivo de Health in
Code.

javier.colas.tutor@escuelalentisco.com

Meritxell Serra

Directora de logistica y
contratacion administrativa
del Consorci Sanitari Integral

Vicepdta. del Comité Espanol
de Logistica Sanitaria.
Licenciada en ciencias
econémicas y empresariales.
Master en gestion sanitaria.
Con amplia experiencia en
gestion sanitaria en
instituciones publicas y
privadas.

meritxell.serra.tutor@escuelalentisco.com
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7. Metodologia

En el Programa Executive en Compra Basada en Valor se han distribuido las
materias en funcidén de la carga lectiva asignada, entendida no sélo como
tiempo de docencia sino incluyendo aquel tiempo que el alumnado debe
dedicar de forma personal a la materia.

Su metodologia es de caracter blended, existiendo dedicacidon asincrona a
través de un moderno Campus Virtual, reforzada por Masterclasses sincronas
presenciales online.

El contenido académico de cada bloque quedara plasmado en las diferentes
actividades previstas para cada tema. Los materiales de estudio podran ser
consultados y descargados por el alumno en cualguier momento durante la
vigencia del curso, a partir de la fecha en que sean puestos a su disposicion de
acuerdo con el cronograma previsto.

7.1. Actividad y recursos para el estudio
7.1.1. Documentacion

Al alumno le sera entregado el temario de cada materia elaborado por el equipo
docente para su estudio y aprendizaje.

Sera un documento editado en formato PDF y de una extension determinada en
funcion de la carga lectiva del bloque, asi como de la relevancia de la materia a tratar.

7.1.2. Estudio auténomo

El alumno debera realizar trabajo de estudio auténomo para la lectura, analisis y
comprension de la documentacion puesta a su disposicion.

El tiempo de trabajo que orientativamente se prevé que el alumno dedique a cada
bloque es el indicado en la tabla contenida en el punto 4.1. de este documento y
debera servir de referencia al mismo para la adecuada organizacion del estudio.
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7.1.3. Foro de dudas

Se habilitara un espacio donde el alumno pueda plantear las cuestiones y dudas relativas a
la materia que puedan surgirle a lo largo del curso.

En este foro participaran tanto docentes como alumnos, logrando una puesta en comun de
dudas y conocimientos que contribuyan a la motivacion y al aprendizaje del alumno.

7.1.4. Foro técnico

Se habilitara un espacio donde el alumno pueda plantear las cuestiones técnica y dudas
relativas al funcionamiento o al uso de la plataforma de aprendizaje.

En este foro podran intervenir tanto el resto de los alumnos, para exponer su opinidén o
experiencias previas, como el equipo técnico encargado de la plataforma que tratara de dar
respuesta para solucionar las posibles dificultades o incidencias que pudieran surgir.

7.1.5. Tutorias

El alumno podra solicitar una sesion de tutoria por bloque de contenido, con el docente,
cuando lo considere necesario para una mejor comprension de los contenidos de la materia
o la resolucion de posibles dudas que le impidan realizar un adecuado estudio que le
permita alcanzar los objetivos del curso.

El alumno podra realizar una propuesta de tutoria al docente dirigiéndose al correo
electronico que este tiene habilitado para dar seguimiento a los alumnos. Alumno y docente
concretaran fecha y hora para la celebracién de la tutoria que se realizard mediante
videoconferencia a través de la herramienta que entre ambos decidan.

7.1.6. Plazo para cursar el programa

El Alumno dispondra de un plazo maximo de 6 meses para la realizacion del presente
Programa Executive en Compra Basada en Valor.

Para el caso en que se agotase el plazo de 6 meses otorgado, y el alumno no hubiera
realizado la totalidad de curso, tendra derecho a solicitar una prorroga de caracter
totalmente gratuito.

Esta primera prorroga tendra una duracion establecida de 2 meses a contar a partir de la
fecha de conclusion ordinaria que el alumno tuviera asignada.
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8, Encuestas de satisfaccé
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Escuela Lentisco apuesta por un modelo de calidad y mejora continua, por ello, al
final del curso, el alumno tendra que realizar una encuesta de seguimiento para
evaluar la calidad de la formacion recibida; donde se le pedira que valore las
caracteristicas generales del programa.

Las encuestas se realizaran a través de la plataforma de formacion, siendo totalmente
andénimas.

La conclusion del curso precisara la previa realizacion de dicha encuesta.
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' 9, Certificados

Tras la superacion de la totalidad del curso el alumno recibird un
certificado acreditativo de su participacion en el curso y de la
superacion del mismo.

Se trata de un certificado privado emitido por las entidades
organizadoras del curso, SEDISA y Lentisco.
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